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“A escrita é a voz do ausente’, Freud.!

“Escrevo-vos uma longa carta porque ndo tenho tempo de a escrever breve’,
Voltaire.

! FREUD, Sigmund (2010). O mal-estar na civilizacdo. In: S. Freud. Obras Completas (P. C.
Souza, trad., vol. 18). Sdo Paulo: Companhia das Letras. (Trabalho publicado originalmente
em 1930.)
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A Marcelo, Pedro, Lucas e Farofa. Vocés sao a minha vida inteirinha.
Pai, Mae, Lelé, Zaza, Ledics e Sandra. Vocés sdo minha base.
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APRESENTACAO DO LIVRO PELA AUTORA

Sempre senti curiosidade sobre as razdes de as pessoas dedicarem uma par-
cela (relevante) do seu (precioso) tempo para escrever um artigo ou um livro.
Muitas dessas histérias me permearam e me tocaram. Para alguns, o artigo ou o
livro é resultado de uma pesquisa académica concreta: uma monografia de con-
clusao da graduacgao, uma dissertagdo de mestrado, uma tese de doutorado, uma
tese de livre-docéncia. Para outros, uma maneira de marcar uma posicao, de
apresentar uma ideia. Mas e quando nao hda um orientador da pesquisa ou um
organizador do livro cobrando, quando ndo hd um prazo obrigatério de entrega,
porque nem sequer a editora ou a revista para a qual se enviara esta definida, o
que motiva alguém a parar e a escrever um artigo ou um livro?

Nao consigo definir exatamente as razdes individuais de escrita de cada um,
e tenho algumas primeiras impressoes sobre as minhas préprias razoes. Com-
partilho-as com vocés em primeira mao essa minha reflexao mais ampla, ainda
em primeiras linhas, escrevendo a ldpis. Tenho na escrita uma espécie de catar-
se, uma forma de manifestacdo mais ampla de mim mesma, um momento meu,
de encontro comigo mesma, com minhas ideias, com minhas reflexdes, sobre o
mundo real, sobre o mundo que entendo ser o ideal. E, curiosamente, um mo-
mento de relaxamento, apesar de todo o estresse envolvido nesse processo e de
toda a minha ja usual autocobranca. A adrenalina de cada pagina escrita, a ale-
gria de cada conceito complexo devidamente explicado e compreensivel, a idea-
lizacdo de o leitor conseguir (finalmente) entender algo que até entdo tentava
entender, mas ndo tinha conseguido, ou até que achava que tinha entendido, mas
que, depois que leu, conseguiu entender melhor e ter novos insights, incentivan-
do assim futuras pesquisas e aplicacdes concretas, numa realidade que demanda
reflexdes com aplicagdes praticas. Ou seja, a escrita e os desenhos surgem como
uma forma de me organizar e, quem sabe, auxiliar a organizar o raciocinio do
leitor. Tenho na escrita uma espécie de tentativa de legado durante a vida, uma
percepcdo, ainda que audaciosa, de que posso contribuir para a construcdo do
raciocinio juridico no Brasil. Uma tentativa, quem sabe, de democratizar o co-
nhecimento e de ajudar a construir uma base sélida para que futuras discussoes
e aprimoramentos possam ser feitos sem ter que necessariamente “reinventar a
roda’, mas sim “sobre ombros de gigantes”.

IX
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Pode parecer pretencioso, mas se ndo fosse assim, se eu ndo pensasse que o
livro poderia servir para outras pessoas e tocar (de algum modo, espero que
positivamente) a vida desses leitores, qual seria a razdo de “perder” meu precio-
so tempo (especialmente o tempo em familia) escrevendo? Manteria aquelas re-
flexdes apenas para mim, mantendo aquela posicao antiga de que quem tem o
conhecimento deve guarda-lo para si, pois € este o seu diferencial. Pois eu ouso
entender diferente, que conhecimento deve ser compartilhado, debatido, para
assim ser aprimorado. E assim me for¢o a escrever, a compartilhar, a fazer refle-
x0es, a reconhecer autores que escreveram antes de mim, a dar voz a outras vo-
zes, a dividir o “palco” com os mais jovens e com visdes menos enviesadas pela
experiéncia. Em um exercicio de colocar-se no préprio lugar e reconhecer nossa
inexoravel pequenez diante da vastidao de escritos, ao mesmo tempo em que,
ainda assim, tento colocar um tijolo nessa construcéo. A escrita é, portanto, uma
outra forma de existéncia de mim mesma, um reftigio, um espago do meu con-
torno, de minha prépria constituicio.

Percebi, ao longo dos anos, como aluna, professora e pesquisadora, que ha
muitos estilos de escrita. E tentei encontrar o meu. Tento escrever de um modo
simples, fluido e direto, com o uso de elementos visuais para facilitar a com-
preensdo. Se alcango tal meta? Nao sei, entdo vocés é que poderdo me dizer,
pessoalmente, por escrito, mentalmente. Adoraria ouvi-los. Me lembro de um
TED Talk* em que o apresentador diz que, se vocé nao consegue desenhar algo
que esta explicando, vocé ainda ndo conseguiu entender aquilo completamente.
E esse livro foi um esforco, reconheco, macante, de escrever em palavras e de-
senhar em imagens aquilo que é chamado, por muitos, como a linguagem érida,
o carater hermético, as “discussdes técnicas e algo bizantinas” da defesa co-

* Ted Talks. How drawing helps you think. Em traducéo livre: “Como o desenho ajuda vocé
apensar”. 17 jan. 2019. Disponivel em: <https://www.youtube.com/watch?v=ZqlTSCvP-Z0>.
Acesso em: 20 jun. 2022.

3 DO PRADO, Victor. Apresentacio do livro ATHAYDE, Amanda; MARSSOLA, Julia;
VIEGAS, Maria Augusta; LEITE, Victor. Defesa comercial e direito societdrio: partes rela-
cionadas em investigacdes antidumping. Belo Horizonte: Ed. Forum, 2021. “Nem sempre
se entende, mesmo entre iniciados nas regras da OMC, a importancia do Acordo sobre
Antidumping. Nao é raro ouvir, nos corredores da sede da Organizagdo em Genebra, co-
mentérios sobre o cardter hermético dessa disciplina, ou a avaliacdo de que se trata de um
conjunto de regras de cariter meramente processual. O vocabulério peculiar, a redacdo obs-
cura e gramaticalmente duvidosa do Acordo, as discussoes extremamente técnicas e algo bi-
zantinas no Comité de Antidumping da OMC muitas vezes causam certa alergia intelectual
nos diplomatas e negociadores. Nada mais enganoso: o Acordo sobre Antidumping é um
pilar essencial do Direito do Comércio Internacional. E também objeto de um embate po-
liticamente explosivo, nos tempos que correm. Interpretacdes contestadas de certas regras
sobre Antidumping por parte do Orgio de Apelacio da OMC, em procedimentos de Solu-
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Apresentagdo do livro pela autora

mercial e do interesse publico. Foi assim que elaborei, com muito trabalho bra-
cal e intelectual, cada uma dessas imagens, que por vezes eram manuscritas e
depois levadas para o Canva, por vezes eram refletidas diretamente em frente
ao computador.

Depois de ter atuado por mais de 3 (trés) anos na lideranca da equipe do
Departamento de Defesa Comercial e Interesse Piblico (DECOM)* da Secreta-
ria de Comércio Exterior (SECEX), da Secretaria Especial de Comércio Exterior
e Assuntos Internacionais (SECINT) do Ministério da Economia (ME), me dei
conta de que ndo poderia deixar todo o aprendizado apenas guardado em mim.
Tudo que tive oportunidade de discutir, refletir, com uma equipe incrivelmente
competente e dedicada, nos eventos e debates em que participei no Brasil e no
exterior, com pessoas do setor publico e privado, ndo poderia se reverter em
meu Unico e exclusivo proveito. Decidi entdo tirar um tempo para escrever. E
escrever livremente, sem as amarras obrigatdrias (e necessarias) de ser autorida-
de publica, defendendo um ponto de vista institucional e governamental. Pude
fazer reflexdes mais amplas, como académica que sou (e amo ser), buscando
solugoes para o mundo do dever ser, sempre me baseando no mundo que é, em
termos de regras e casos, pois possuo esse estilo pragmatico. Lembro-me bem
da sensacdo de alivio que tive quando pude escrever o Manual dos Acordos de
Leniéncia no Brasil, e entdao apresentar em voz alta (ainda que por escrito) vérias
das minhas reflexoes. E aqui estou eu, novamente, sentindo essa sensagdo que é
escrever um livro sobre defesa comercial e interesse publico no Brasil.

Recordo-me de uma das conversas durante minha orientacdo do doutorado
com a minha queridissima orientadora Professora Paula Forgioni, em que eu
apresentava uma proposta de categorizacgdo as praticas anticompetitivas no va-
rejo supermercadista, sempre com varias tabelas, classificagoes, letras e nime-
ros. E a Professora Paula, com a sabedoria que lhe é peculiar, me diz algo como
isso: “Amanda, vocé acredita que essas categorias explicam sua tese? Se sim, de-
vem constar no documento. Nao existem categorias certas ou erradas. Existem

cdo de Controvérsias, sdo apontadas como uma das razdes para a crise e inatividade desse
6rgao. As regras sobre Antidumping e sobre Subsidios e Medidas Compensatdrias estdo no
centro das relacdes conturbadas entre grandes poténcias comerciais na OMC. Uma melhor
compreensdo e um entendimento mais profundo das regras sdo, portanto, ndo somente ne-
cessarios do ponto de vista interno, mas podem ajudar a aliviar ou, pelo menos, equacionar
certas tensdes internacionais.”

* Entre 2019 e 2022, a autoridade de defesa comercial e interesse publico no Brasil foi inti-
tulada Subsecretaria de Defesa Comercial e Interesse Publico (SDCOM). Por uma questio
de padronizacdo, e considerando que, em 2023, voltou a ser denominada Departamento de
Defesa Comercial e Interesse Pablico (DECOM), utilizaremos, como padrdo neste livro, a
sigla DECOM.

XI
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aquelas que sdo uteis ou intteis, entdo vocé verad que a sua proposta deu certo se
ela for atil” Pois aqui estou eu novamente, exercendo minha vulnerabilidade,
apresentando uma série de conceitos na melhor extensio que pude, propondo
categorias, classificagoes, reflexdes, cotejando com precedentes, apresentando
tudo isso em forma de imagens, como (eu pelo menos) nunca tive a oportunida-
de de ler em outro lugar, e que poderia ter me ajudado e ajudado meu time a
época nas discussoes durante meus 3 anos de SDCOM (2019/2022). Que assim
seja, entdo. Que esse meu livro possa ser ttil, que fomente novas discussoes e
aprimoramentos, e, se ndo for pedir demais, que toque (positivamente) a vida de
cada um dos leitores.

Amanda Athayde

16 de junho de 2022

Em voo

Com acréscimos em 16 de novembro de 2022
Novamente em voo

XII
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